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上海市环保局局长张全 24
日在做客 2017 上海“民生访
谈”时说，上海正打响一场
“蓝天保卫战”。今年前三个
月环保处罚金额达到 1 . 3 1 亿
元，接近 2015 年全年的处罚水
平。到 2020 年，上海 PM2 . 5
年均浓度将降至 42 微克/立方
米，本地排放的各类主要大气
污染物总量要比现在分别再削
减约 30% 。

张全介绍，新环保法实施
以来，上海的环保执法力度不
断攀升， 2014 年处罚金额首次
突破亿元大关， 2016 年处罚金
额达 2 . 5 亿元，今年前 3 个月
处罚金额已达 1 . 31 亿元，同比
增长 172 . 6% 。

与此同时，上海还从 2014
年建立健全环保和刑事司法联
动机制，今年前三个月已向公
安部门移送涉嫌环境污染犯罪
案件 25 件，移送案件数量跻身
全国各省份前五。

“‘史上最严’的环保法
已经上线，但执法过程中依然
存在不少困难。”张全说，当
前环保执法仍然存在执法压力
和执法能力之间的反差， 400
余名环境监察人员要管好 9 . 2
万家大中企业存在客观上的困
难，加上不少环境违法行为已
经 由 “ 面 上 ” 进 入 到 “ 地
下”、隐蔽性提高，这就导致
一些环境违法行为“查不全”
“查不透”“改不好”。

为了打好“蓝天保卫战”，
张全说，到 2 0 2 0 年，上海
PM2.5 年均浓度降至 42 微克/立
方米，比 2017 年 50 微克/立方
米的原定目标再降 15% ，根据初步估算，要实现这个目标
意味着上海本地排放的主要大气污染物——— 二氧化硫、氮
氧化物、 VOCs 等，总量要比现在分别再削减约 30% 。

张全说，目前上海正在抓紧研究制定 2018-2020 年
大气污染防治深化治理方案，突出转方式调结构和深化
污染治理并重推进。同时，继续依托长三角区域大气污
染防治协作机制，推进区域内沪苏浙皖三省一市共同减
排，最终实现区域环境空气质量的共同改善。

2017 上海民生访谈，由新华社新闻信息中心、新华
社中国经济信息社、新华网、新华每日电讯、上海新闻广
播、解放日报、阿基米德 FM 联合推出。 12 个委办局主
要领导走进直播室，对话交流，关注民生，聚焦责任。上
海仪电集团、中国建设银行上海市分行联合支持。
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海量音视频内容，是信息社会一大特色，
其背后离不开众多技术专利和标准支撑。数
字音视频编解码技术标准(AVS，Audio and
Vedio coding Standard)是全球电子信息产
业重大核心基础技术标准之一，也是国际产
业界技术、专利和标准竞争的热点领域。

上海国茂数字技术有限公司董事长王国
中教授，从 2002 年起参与 AVS 标准研发和
产业化，成功制定出“中国标准”，并在海内外
获得大规模商用，为我国专利与标准创新探
索了一条可借鉴的发展之道。

2002 年初，中国 DVD 产业因国际标准
和专利费等问题遭受严重打击，制定自主知
识产权的音视频编解码标准迫在眉睫。

正在上广电集团工作的王国中带领一批
科研人员开始了攻关。“中国产业要做大做

强，必须拥有自主知识产权的标准。”王国中
说，标准背后其实是主权之争；只有拥有自主
标准，才能为国家节省巨额专利费，并摆脱受
制于人境地。

“苦战过关”——— 2006 年，AVS视频部
分被颁布为国家标准；2009 年 11 月 AVS 成
为国际标准。作为 AVS 标准制定的主要研
发力量之一，王国中及其核心团队迄今拥有
了 50 多项知识产权。他们凭借产品稳定性、
图像质量优质等不断赢得市场，如今，其产品
在国内相关市场占有率达到 50%。

除满足国内应用外，王国中及其团队还
积极向海外推广 AVS 编解码产品和标准，
已为老挝、斯里兰卡、吉尔吉斯斯坦、古巴等
国家提供了 AVS 数字电视核心产品，建设
了基于 AVS 标准的国家地面数字电视系

统，并由此实现了从“产品出口”到“标准出
口”。

王国中认为，随着中国“一带一路”倡议
的春风，AVS 这样的中国自主标准也将迎来
更好的前景。未来，他们将进一步把 AVS 标
准推向全球。

他说：“中国的科技企业和科研工作者一
定要积极参与一些国际会议和国际标准的制
订。只有这样，中国的产品才能更好融入海外
市场。”

王国中是国家首批“万人计划”创新创业
领军人才和 AVS 产业联盟副理事长，也是
上海大学通信与信息学院教授、博士生导师。
对于产学研结合，有着切身体会和认识。他强
调，一项技术，从研发到产业化的过程难度非
常大；对科研人员来说，不应满足于技术研

发，更重要的是致力于科研成果产业化。
“我的课程就是要打开学生们的创新思

维”“学生要参与‘真刀实枪’的工作中”，这是
王国中的教学之道。他的另一个“创新之举”
是推行全数字化教学方式和寓教于乐理念，
他带领团队开发出一套 Iclass 互动教学系
统，推行全数字化教学，并将游戏方式引入课
堂，受到学生喜爱。这一软件已在上海大学通
信学院、悉尼工商学院等 5 门课堂中使用。

“知识分子首先还是要做好自己的事，功
夫多用在科研和专业上。”王国中说。

(记者高少华) 新华社上海 4 月 25 日电

2002 年初，中国 DVD 产业因国际标准和专利费等问题遭受严重打击

王国中：树立音视频传输“中国标准”

“合作社银行”

解农民资金之“渴”

据新华社北京 4 月 25 日电(记者于佳
欣 、高健钧 )坐拥北京宣武门黄金地段的
SOGO 庄胜崇光已有近 20 年历史，这个曾
经见证并创造百货业辉煌的高端商场，从
去年底至今持续经历着令人尴尬的“撤柜
潮”，引发了消费者和业界的广为关注。

相对于今年一季度消费对经济增长的贡
献攀升至 77 . 2% 的佳绩，传统百货业发展却
在放缓，频遭“闭店潮”。在这些个案的背
后，如何通过供给侧改革振兴实体百货业，
值得思考。

高端商场遭遇“撤柜潮”

庄胜崇光百货于 1998 年开业，曾是北
京单体面积最大的商场之一。“地处黄金繁
华位置，从一度辉煌走到面临调整凋零，让
人觉得惋惜。”一些业内人士发出这样的感
慨。

记者近日在走访 SOGO 庄胜崇光百货老
馆时发现，一层的高档化妆品专柜全部撤
销，成了服装大卖场，二、三层正常营业，
四、五、六层的销售柜台已人去楼空。

男装品牌九牧王的销售人员告诉记者，
一层大部分男装品牌原来都在四、五层经
营，但因为商场要进行整顿，便转移至一层
销售。

“正在等商场通知，具体原因不好说，
反正我们的服装在这个月合同到期后也就撤

出 SOGO ，所以商品都是赔本甩卖。”服装
品牌“城市骆驼”的销售人员说。

业内人士表示，在电商大潮澎湃兴起的
背景下， SOGO 走向萧条，尽管在很大程度
上与其主营业务调整和自身经营不善有关，
但也从中折射出我国传统百货业发展面临的
共同困境。

据中国商业联合会、中华全国商业信息
中心统计， 2016 年，全国百家重点大型零
售企业零售额同比下降 0 . 5% 。华堂、百盛
等老牌百货在北京关闭部分门店，进一步引
发百货业是否遭遇寒冬的质疑。

品牌少、个性缺、不好玩，

百货业需“自我把脉”

个性问题固然为主因，但事件透露出的

百货业更深层次的问题更值得重视。
中国连锁经营协会副秘书长彭建真指

出，现在涌现出网购、海淘、代购等多种模
式，消费者有更多选择，实体店如仅靠打
“价格战”而不推出性价比高的产品，势必
不能长久。

百货业的联营扣点模式，也被认为是
导致其走向衰落的重要原因，自采自营则
被视为拯救百货业的“良药”。“由买手
直接从厂家购货，信誉、特色、成本上都
有诸多优势。”北京电子商务协会副秘书
长魏波说，而且能推出更多满足消费者个
性需求的品牌，打造百货店的软实力。

日前，王府井集团就推出自有品牌“王
府井梦工厂”，展示带有北京文化符号的自
主设计文创产品。尽管整体定价处于中上水
平，但相比其他品牌店的人流，这里却吸引

了更多的顾客。
在彭建真看来，国内外百货业面临的一

个普遍问题是对年轻消费者的吸引力不够，
缺乏新奇好玩的体验。不少百货店尝试多元
化经营，但多是增加餐饮和简单娱乐，但并
未真正实现购物中心的业种和品牌的组合。

独特性+趣味性

供给侧改革精准发力

百货业未来走向如何？转型出路在哪？
专家认为，应从产品和服务的独特性、消费
场景的趣味性等方面入手，推进百货业的供
给侧改革。

普华永道的一份调查报告显示，尽管客
流量放缓，但许多顾客仍然希望与产品有实
际互动，零售商仍然可以通过实体店抓住客
户。

比如一些运动品牌的体验店里，就不仅
仅是单纯的卖产品，而是开辟了集设计、灯
光、场景于一体的动感跑步区域。跑步者置
身其中时，能体验到真实的运动场景，而且
跑步的数据也会在室内外屏幕上实时显示，
充满了互动与乐趣。

当然，并非单纯地从百货业态转型为购
物中心就能解决问题。彭建真指出，百货业
要向新奇好玩的体验、族群社交场所、家庭
生活体验转型，提升内在价值，才能活得更
好。

频遭“闭店潮”，实体百货业路在何方？

知识分子典型

我国银行业创新发展
路径、推进战略转型的最
新成果，受到国外权威学
术机构的高度关注。

4 月 25 日，中国建设
银行董事长王洪章应邀来
到美国哈佛大学上海中
心，与学员进行了一次主
题为《建设银行转型：因
势谋变再造发展新优势》
的现场交流。

据了解，建设银行成
为国内首家转型发展成果
入选哈佛商学院全球商界
精英培训教学案例库的银
行。

王洪章介绍，建设银
行转型是适应大势、顺势
而为的一次自觉主动的转
型，是基于现代公司治理
机制做出的商业化决策，
其复杂性、挑战性不言而
喻。

2012 年，建设银行开
始转型发展探索，下出改
革“先手棋”，积极塑造
发展新优势。建设银行突
出以客户为中心、以市场
为导向，定位于国内最
佳、国际一流的目标，着
眼于打造最具价值创造力
银行。在具体实施路径
上，采取综合性、多功
能、集约化、创新型、智
慧型“五位一体”协同推
进的整体转型。

建设银行转型先手棋为
全行赢得了主动。 2 0 1 6
年，在拨备覆盖率保持稳

定、不良贷款额和不良贷款率“双降”的基
础上，全行实现净利润 2323 . 89 亿元，增
长 1 . 53% ，各项业务稳中向好，稳中见
强，核心指标和市值排名处于同业前列。

谈及转型的经验，王洪章认为关键是
形成了成体系的先进战略共识，包括“上
下同欲”、“上兵伐谋”、“守正出
新”、“以人为本”、“和合共生”等，
并把思想贯穿到转型发展全过程。

哈佛商学院高管培训课程“中国全球
CEO 课程”和“新兴市场经营之道”的
学术主任克里士那·帕勒普教授认为，建
设银行的整体战略转型，将会成为哈佛商
学院经典教学案例引起广泛关注，未来愿
意与建设银行继续加强沟通交流，让这一
经典案例成为教学精品。

(曲洪庆)
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▲ 4 月 25 日，赵静在对辐射测量
仪进行对光。

 4 月 25 日，赵静准备施放气象
气球。

拉萨市气象局大气探测中心观测
员、助理工程师赵静 5 年前从吉林来到
西藏工作。非气象专业毕业的她，凭着满
腔热忱和不服输的韧劲，克服高原缺氧
的困难，始终坚守在气象观测工作一线，
积极承担观测项目，刻苦钻研业务技能，
取得了突出的业绩，被同事戏称为痴迷
工作的“女汉子”。

2016 年，拉萨市气象局打造《农业
气象预报》节目，赵静和同事负责提供翔
实可靠的数据，服务农牧民生产生活，让
气象科技给他们带来切实的好处。

5 年里，赵静多次受到表彰，近日又
获得了 2017 年西藏五一劳动奖章。赵
静说，她已经爱上了气象观测这一行，希
望在气象观测道路上永不停止脚步，努
力做得更好。

新华社记者张汝锋摄

守守望望云云端端的的““女女汉汉子子””

据新华社济南 4 月 25 日电(记者王阳)在山东东部沿
海地区，眼下正是大棚草莓收获的季节，在乳山市乳山寨
镇新自然草莓合作社的草莓大棚里，记者看到，社员们正
在忙碌着采摘草莓。

48 岁的邵蓉是新自然草莓合作社的社员，他自有的
6 个草莓大棚每年给他带来 24 万余元的收入。尝到了种
植草莓的甜头，他决定继续扩大种植规模、再建两个大
棚。

“这要放在以前，真是得‘求爷爷告奶奶’，因为家
里没有什么东西好抵押的，从银行借钱很难，只能走私人
渠道。为了几万元要请客吃饭、送礼、打借条，只能在关
系好的亲戚朋友那里凑点钱。”邵蓉告诉记者。

在农村，资金往往是制约农业项目发展的瓶颈。作为
山东省首批新型农村合作金融试点县市，乳山市试点合作
社资金互助业务，为社员解决资金难题带来了曙光。

邵蓉向乳山寨镇新自然草莓合作社理事长邵长新提出
借款 5 万元用于扩建草莓大棚和购买农资的申请，填表登
记后，由合作社资金互助部管理人员审批。前期认缴并有
闲散资金的社员根据自身情况，将为互助信用合作开设的
个人账户资金转入指定银行公共账户，再由银行向邵蓉拨
款。

“没过几天就拿到了这笔急需的资金，真是比银行贷
款方便多了。”邵蓉讲起这次不一样的借钱经历十分兴
奋。

“其实我们的审批程序很严格，‘社员制、封闭性、
不吸储放贷、不支付固定回报’是合作社的红线，我们首
先根据邵蓉的家庭收入、健康状况、人品口碑等对其确定
一定借款额度，像他这样信誉好、效益好的社员，我们合
作社借给他钱是很放心的。”邵长新告诉记者，合作社信
用互助业务评议小组在进行社员信用评价、借款审查之
后，还会继续根据资金管理、借后跟踪、风险补偿、业务
公示等制度实时跟进。

“这个合作社的‘信用互助’采用‘承诺认缴’的办
法，目前 355 名社员中，共有 40 人认缴 200 余万元用于
资金互助。更重要的是，形成了‘社员知情——— 合作社决
策——— 银行结转’的资金管理模式，避免了合作社内部形
成资金池威胁资金安全。”乳山市金融办金融监管科科长
倪鹏辉说。

信用互助业务的安全和规范让这个市的农业专业合作
社社员们尝到了“甜头”。闲置资金得到了盘活，资金缺
口及时“解渴”，同时通过引入第三方合作银行，为整个
信用互助业务做了风险保障。

不仅如此，当地一些贫困群众在生产经营活动中“小
额、分散”的资金需求难题也得到解决。

山东省社科院经济研究所所长张卫国表示，农民贷款
难的尴尬源于资产确权难、质押难，例如流转来的土地只
有使用权，而流转土地上的投资资金又无法抵押，农民很
难在银行贷到款。

中国人民大学农业与农村发展学院教授孔祥智认为，
“农村金融互助合作+精准扶贫”新模式，将信用互助融
入合作社生产经营，由社员自愿开展互助合作，风险自
担。新型农村合作金融服务于农村短期、小额、分散的信
用市场，目的在于消除农村金融服务的难点和盲区，对于
提升农村金融服务水平具有带动意义。
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